
In the Spotlights

Hoe gaat het eigenlijk met de bedrijven die 
Nieuwe Bedrijvigheid helpt of heeft geholpen? 
En wat hebben zij aan de ondersteuning 
(gehad)? In de rubriek ‘In the Spotlights’ nemen 
we een kijkje bij de ondernemer. Paul de Grijp 
van BackupAgent vertelt over bewegen op 
nieuwe terreinen.

“Ja, het gaat goed. Inmiddels krijgen we ook 
steeds meer voet aan de grond in landen als 
Groot-Brittannië, Zweden, Noorwegen en 
Spanje. We werken dan samen met lokale 
partners.”

Paul kan zich nog goed herinneren hoe de 
begintijd was van BackupAgent. Paul, een van 
huis uit technische man, was toen al niet te 
beroerd om hulp te vragen bij zaken waar hij 
en zijn collega-oprichters niet in thuis waren.

“Dat geldt natuurlijk ook voor adviezen van 
stichting Nieuwe Bedrijvigheid. We zijn geen 
geboren juristen. Maar je moet bijvoorbeeld 
wel weten wat investeerders bedoelen met 
diverse termen en of de aangeboden Letter of 
Intent redelijk is of niet.” 

Backup Agent

Paul de Grijp startte samen met twee anderen 
(Roland Sars en Robbert van Geldrop) nog maar 
vijf jaar geleden met het bedrijf BackupAgent, 
leverancier van online back-up software en 
services in binnen- en buitenland. Inmiddels 
staan er 28 mensen op de loonlijst. Dat gaat 
dus goed. 

“Ik heb wel geleerd dat je niet te benauwd 
moet zijn om hulp te vragen.”



Backup

Heb je de onderhandelingen dan niet
zelfgedaan?

“Jawel. Maar Bart Blokhuis van Nieuwe 
Bedrijvigheid Haaglanden was altijd beschikbaar 
op de achtergrond. Soms belden we hem ook 
voor een belangrijk gesprek om de voorstellen 
nog even door te spreken. Die ‘back-up’ geeft 
een zeker gevoel als je je op nieuw terrein 
begeeft.” 

Gedegen ondersteuning

Heeft de stichting nog meer kunnen 
betekenen?

“Normaliter was gedegen advies voor ons te 
duur zijn geweest. Maar nu hadden we toch 
advies van goede kwaliteit voor een lager 
bedrag. Ook een van de participanten, Jochem 
Beekhuizen van Berk Accountants heeft ons nog 
kunnen helpen bij de juridische structurering 
van onze organisatie. Al met al heb je goede 
kennis over dat waar je zelf nog niet aan toe 
bent.”

En nu?
“Ik heb wel geleerd dat je niet te benauwd moet 
zijn om hulp te vragen. We zullen dan ook af en 
toe extern advies blijven inwinnen. Zo speelt 
dat nu bij het opstellen van contracten over 
gebruik van software.”

Kortom…
“Do it right the First time!” 

Interesse?

Wilt u de mogelijkheden onderzoeken om 
deel te nemen aan Nieuwe Bedrijvigheid, 
heeft u interesse in participatie of wilt u   
gewoon meer informatie? 
Neem dan contact op met KplusV organi-
satieadvies, tel. 026-3551355 of tel. 020-
6699066. Mailen kan natuurlijk ook naar: 
info@nieuwebedrijvigheid.nl of bezoek 
onze website www.nieuwebedrijvigheid.nl 


